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北京影响力企业管理有限公司

《大客户销售谈判——大客户销售必杀技》
	课程名称：大客户销售谈判——大客户销售必杀技

	课程讲师：李力刚
	课程课时：1-2天

	简单描述（课程效果）：

通过2天的培训，让您学会如何擒贼先擒王的销售秘籍，成功实现占80%销售额的大客户销售技术。

	适合行业： 行业不限

	适用范围：销售人员通用

	课程大纲：

	第一章：大客户销售策略
· 大客户特点

人物众多、决策复杂

周期较长、金额较大
· 销售前梳理

需求(决策(部门(个人

· 销售的突破：培训教练

年龄(性别(性格(状态

职位(职级(偏好(突变


第二章：大客户漏斗管理
· 漏斗下方：临门一脚
· 漏斗中方：继续跟进
· 漏斗上方：开发客户
第三章：大客户帐款回收
· 确实缺钱：黄金策略之一
· 异议拒付：黄金策略之二
· 有钱赖帐：黄金策略之三



	备   注： 







































































































































































大型案例演练比赛：


我有一个大型客户,面对强劲的对手和客户的压力，我们将从何入手呢？应该如何展开相应的公关策略才能使项目不断趋向“利我”的方向？


同时:面对反对我们的人，我们如何公关？面对支持我们的人，我们如何公关？一位新上任的关键人物我们是否应该去推销我们自己和产品？他/她能听得进去吗？在项目的关键时刻，谁能帮我们一把？公司的资源何时能“唯我所用”？……
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